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PraktiCne vjezbe

Vjezba 1. Blagodati kreativnog i kritickog misljenja.
Materijali: olovka, kemijska, papir.
Vrijeme: 15 minuta

Opis:

Korak 1. Molimo procitajte izjave u donjoj tablici i odlucite opisuju li kritickog mislioca ili kreativhog mislioca.

Kreativni
mislioc

Sposoban donositi racionalne, jasne, razumne odluke

Djelujte kreativno u prakti¢noj situaciji

Sposoban je prepoznati odnos izmedu razli¢itih procesa, sudionika, postupaka
i moZe prihvatiti druga iskustva kako bi pronasao moguca rjeSenja

Sposoban je donijeti razumne prosudbe koje su logi¢ne i dobro promisljene

Trazi vise mogucih odgovora od jednog

Promatra probleme ili situacije iz nove perspektive koja sugerira alternativna
riesenja

Sposoban je donijeti razumne prosudbe koje su logi¢ne i dobro promisljene

Razvija originalne, raznolike ideje

Ne prosuduje ideje na pocetku postupka - prema svim idejama ponasa se kao
da mogu sadrzavati “sjeme” necega potencijalno korisnog

Otvoren je, odlucan i sposoban sam ukloniti sve osjecaje kada analizira
problem i objektivno promatrati ¢injenice kako bih donio logi¢nu odluku
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Korak 2. Molimo procitajte sljedece situacije i odaberite odgovor koji pokazuje vase ponasanje u svakoj
mogucoj situaciji.

Situacija 1

Kako biste se ponasali ako morate odluciti koju ¢ete poduzetnicku priliku odabrati?

a) Analizirat ¢u mogucée poduzetnicke moguénosti, kao i svoje sposobnosti, financijske
mogucnosti i znanje te koliko bih bio primjeren ovoj poduzetnickoj prilici.

b)  Odabrat ¢u vrstu poduzetnistva koja je u trendu i prestizna.

c) Odabrat ¢u isto Sto i moj prijatelj, jer ¢e biti zabavno medusobno se natjecati.

Situacija 2

Zelite pokrenuti tvrtku od kuée, ali va$ je prijatelj rekao da takva poslovna ideja nije jako atraktivna i
nece uspjeti. Kako biste se ponasali?

a) Oslanjam se na misljenje mog prijatelja i trazim drugaciju poslovnu ideju.

b)  Prikupit ¢u sve informacije o postojecéim slicnim poduzecima i koliko su uspjesni u
analiziranju situacije i donosenju odluke.

c) Samo ¢u prekinuti i uopcée ne¢u pokusavati zapoceti posao od kuce.

Situacija 3

Radite kao poduzetnik i Zelite razviti ideje za novi proizvod ili uslugu. Kako biste se ponasali? (malo
mogucih odgovora).

a) PotraZit ¢u samo jednu mogucu najbolju opciju.
b) Razvit ¢u originalne, raznolike ideje.
c) TraZit ¢u vise mogucih odgovora, a ne samo jedan

Korak 3. Molimo provjerite svoje odgovore na listi s odgovorima i procitajte objasnjenja.
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Vjezba 2. Crtanje leda uz leda (poboljsanje vasih komunikacijskih vjestina
i vjestina aktivnog slusanja).

Materijali: olovke, kemijske, papir, karte s geometrijskim likovima.

Vrijeme: 30 minuta

Opis:

Korak 1. Pronadite osobu (¢lana obitelji, prijatelja itd.) koja bi htjela raditi s vama u paru i dovrsiti vjezbu. Vi

i vas par trebali biste sjediti naslonjeni ledima jedan na drugog s papirom i olovkom. Jedan od vas trebao bi
preuzeti ulogu govornika, dok bi drugi trebao igrati ulogu slusatelja.

Korak 2. Govornik bi trebao odabrati jednu kartu s geometrijskim likom, a slusatelj ne bi trebao vidjeti
odabranu figuru.

Korak 3. Pet do deset minuta govornik opisuje geometrijsku figuru, a slusatelj pokusava taj opis pretvoriti u
crtez ne gledajuci sliku.

Korak 4. Clanovi para mijenjaju uloge i ponavljaju korake 2 i 3.

Korak 5. Clanovi para medusobno predstavljaju rezultate i raspravljaju o sljedeéim pitanjima:

Za govornike:

1. Koje ste korake poduzeli da biste osigurali jasne upute? Kako bi se to moglo primijeniti u stvarnom Zivotu?

2. Ponekad se rijeci koje smo izgovorili ne tumace uvijek onako kako mislimo. Dok govorite, sto biste mogli
uciniti da smanjite mogucénost pogresne komunikacije u stvarnom dijalogu?

Za slusatelje:

1. Sto je bilo konstruktivno u uputama vaseg partnera?

2. Na koje bi se nacine vase crtanje moglo drugacije odvijati da ste mogli komunicirati s partnerom?
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Vjezba 3: Razvijanje posla od kuce, prikladnog za samohrane roditelje

Materijali: olovke, kemijske, papir, racunalo, pristup internetu
Vrijeme: 60 minuta
Opis:

Korak 1. Razmislite o idejama poslovanja od kuce koju bi mogao uspostaviti samohrani roditelj. Upotrijebite
sve resurse koje imate - mobitele, racunala itd. Odaberite jednu od ideja za daljnji rad.

Korak 2. Napravite SWOT analizu poslovne ideje popunjavanjem donje tablice. Imajte na umu da snage i
slabosti dolaze iznutra i mogu se kontrolirati; a prilike i prijetnje su one koje dolaze izvana i ne mogu se
kontrolirati, ali se primjenjuju na sve, ne samo na odredene poslovne ideje.

Takoder, trebali biste znati da postoje razne strategije za interpretaciju SWOT analize. Na primjer - dok se
koristi snaga poslovanja, to bi moglo umanjiti moguce prijetnje; koristeci snage, poduzece bi moglo iskoristiti
prilike; Koristenjem prilika mogu se umanijiti slabosti.

Snage Slabosti

Prilike Prijetnje
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Korak 3.1. Napravite jednostavan marketinski plan koristec¢i predloZeni privitak odgovarajuéi na
jednostavna pitanja.

Marketinski plan

Navedite detaljan profil vaseg ideala

kupac (pomoci ¢e vam da ustedite vrijeme i
novac) —

tko je va$ kupac (spol, dob, zanimanje itd.),
kako i zasto kupuju.

Opisite kako cete plasirati svoje poslovanje,
uklju€ujuci razne komunikacijske alate i

kanale (kako ¢ete doci do svojih kupaca)
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Korak 3.2. Napravite istraZivanje trZista i izradite marketinski plan. IstraZivanje trzista za odabrane
poslovne ideje trebalo bi provesti na jasan i sazet nacin utvrdivanjem onoga Sto je vec poznato, $to je
jos potrebno za utvrdivanje i koji su Cinjeni¢ni dokazi potrebni za potporu nalazima istraZzivanja. Zatim
razmislite o nacinima na koji bi se moglo dod¢i do kupaca.

IstraZivanje bi se trebalo sastojati od:
[] Analize kupaca
[] Profila natjecatelja
[] Analize dobavljaca

a. Analiza kupaca

Kratki opis vaseg kupca

Potrebe vaseg kupca

Tko je vas kupac?

Da li je musko ili Zensko? Koliko mozZe imati godina? Koje je
njegovo zanimanje?

Sto oni rade?

Ako prodajete pojedincima - vrijedi znati njihove interese i
zanimanje.
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Ako prodajete tvrtkama - pomaze vam imati razumijevanje
onoga $to njihovo poslovanje pokuSava postici.

Zasto kupuju?

PomazZe razumjeti zasto vas kupac kupuje proizvod, a zatim
njegove potrebe moZete prilagoditi svojoj usluzi.

Kada kupuju?

Znajuci najbolje vrijeme kada pristupiti vasem kupcu,
povecat ¢e vam Sanse za prodaju.

Kako kupuju?

Licem u lice, web stranice itd.

Koliko novca imaju?

Ako znate koliko vas$ kupac mora potrositi, znaci da se
moZete podudarati ono Sto prodajete s onim koliko si
moze priustiti.

Zbog cega se osjecaju dobro u kupnji?

Dobra korisnicka usluga? Brza usluga?

Sto océekuju od vas?

Ispunjavanje ili premasivanje ocekivanja osigurat ce
ponovljeno poslovanje.

b. Profil natjecatelja
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Napravite istraZivanje o moguéim konkurentima za odabranu tvrtku. Upotrijebite sve resurse koje
imate - mobitele, racunala itd. Ukratko opiSite 2-3 natjecatelja, a zatim pruZite kratki sazetak o
konkurentima.

Natjecatelj 1

Ime i e-mail adresa i web stranica:

Ponudeni proizvodi / usluge:

Naplacene cijene:

Kako se promoviraju?

Prednosti lokacije:

Opée snage / slabosti, atmosfera, briga o
kupcima, kvaliteta itd .:

SaZetak analize natjecatelja

Natjecatelj 2

Ime i e-mail adresa i web stranica:

Ponudeni proizvodi / usluge:

Naplacene cijene:
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Kako se promoviraju?

Prednosti lokacije:

Opée snage / slabosti, atmosfera, briga o
kupcima, kvaliteta itd .:

SaZetak analize natjecatelja

Natjecatelj 3

Ime i e-mail adresa i web stranica:

Ponudeni proizvodi / usluge:

Naplacene cijene:

Kako se promoviraju?

Prednosti lokacije:

Opée snage / slabosti, atmosfera, briga o
kupcima, kvaliteta itd .:

SaZetak analize natjecatelja

_ European Commission's support for the production of this content does not
Co-funded by the constitute an endorsement of the contents, which reflect the views only of the
Erasmus+ Programme authors, and the Commission cannot be held responsible for any use which may

of the European Union  be made of the information contained therein.




Povecanje socijalne

& pa rent b a n |< ukljuéenosti samohranih

roditelja s niskim primanjima

c. Analiza dobavljaca

Istrazite moguce dobavljace za odabranu tvrtku. Morate navesti imena ili adrese dobavljaca i razloge
zasto ste ih odabrali. Opisite ukratko o 2-3 dobavljaca.

Ime i adresa dobavljaca [Ukljucite Zasto ste ih odabrali? [Koje znacajke

e-adresu i adresu web stranice ako i pogodnosti nude vasem
je dostupna] poslovanju?]

d. Marketing

Opisite kako cete promovirati
svoje poslovanje, uklju€ujuci razne
komunikacijske alate i kanale
(kako cete dodi do svojih kupaca)
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Korak 4. Pripremite jednostavan akcijski plan - koje korake treba poduzeti i do kada, ukljucujudi i planiranje
potrebnih financijskih sredstava za svaki korak.

Akcijski plan

Popis obveza Do kada Potrebna financijska
sredstva
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